
套装优惠卖家指南

简介/Introduction：本手册将为您介绍 “套装优惠”是什么的相关内容。

适用板块/Module：运营推广

适用站点/Applicable Site：所有站点
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套装优惠（Bundle Deals）
是什么



套装优惠（Bundle Deals）是什么

套装优惠（Bundle Deals）是您可自行在店铺后台设置的，将数个商品组合在一起，给予一定购买优惠的营销活动。 设置了

套装优惠的商品在买家端会显示相应优惠信息，令商品更具吸引力。



套装优惠（Bundle Deals）使用场景

我是一个主营时尚饰品的卖家，我家店铺的商品都比较 
精致轻巧，客单价也不高。顾客在我的店铺通常都会一 
次性下单好几件商品。
套装优惠功能在卖家后台上线后，大大满足了我的运营 
需求。我会将店铺内的热销品和新品放在一起，设置套 
装优惠。顾客在我家热销品商品详情页可以直接看到套  
装优惠中可供选择的产品。
用了这个功能后我店铺销量得到了大幅提升，新品和之  
前出单率不高的产品也都能卖动了，效果远超我的预期。

我是一个主卖手机壳、数据线等数码配件的卖家。我家 
店铺之前遇到了单量瓶颈，新品不温不火，热销品也难 
以突破现有单量。
在了解到套装优惠这个功能后，我打算尝试使用，但又

拿不准究竟哪款商品适合设置套装优惠。

于是我干脆为店铺内的多款商品都设置了套装优惠进
行 尝试，没想到尝试后商品销量翻了几倍，店铺直接上
了 一个台阶。
现在给商品设置套装优惠已经成为我的运营习惯了，希

望大家也都能够通过这个功能爆单。
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套装优惠（Bundle Deals）  有
效吗



套装优惠（Bundle Deals）效果一览

时尚饰品

家居用品

3C电子

女装

眼镜饰品等

文具、餐具等

手机配件
等

T恤衫
等

适合做捆绑销售

的商品品类

根据数据统计，通过套装优惠售出的产品数量较上线

前增长了258%。

其中，3C电子品类中使用套装优惠的店铺，整体单量 
增长113%，而时尚饰品中使用套装优惠的店铺，单 量
更是足足上涨了138%！

店铺销量 
增长258%

使用套装优惠
功能之前

使用套装优惠
功能之后

套装优惠用于轻巧、小件的商品上效果更佳， 
可以提高店铺整体单量和GMV。

3C电子、时尚配件、文具产品都是适合做套

装优惠的商品品类。
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套装优惠（Bundle Deals）  怎
么用



第一步：进入套装优惠（Bundle Deals）设置界面

您可以通过：“卖家后台——我的行销活动——套装优惠——创建套装优惠”进入套装优惠设置界面。



第二步：设置套装名称和套装周期

您可以为套装设置清晰简洁的名称，需要注意的是套装名称最长不能超过24个字。

套装周期是您的套装优惠保持生效的时间段，套装周期需要控制在3个月以内。



在设置套装优惠时，有三种优惠类型可供选择：折扣比率、折扣金额、套装特价。

折扣比率：

购买X件商品可享受Y%的折扣。

需要注意的是这里的折扣为百分比数字。

若分别将X和Y设置为2和70，则顾客在店铺中买满2件产品即可打3折。

第三步：设置套装优惠类型——折扣比率



折扣金额：

购买X件商品可减Y元。

折扣金额是买满X件直接减免固定金额Y的优惠方式。

若分别将X和Y设置为2和1，则顾客在店铺中每购买2件产品即可减免1元当地货币。

第三步：设置套装优惠类型——折扣金额



套装特价：

购买X件商品直接享受打包价Y元。

若分别将X和Y设置为2和50，则顾客在店铺中购买2件产品只用支付50元当地货币。 您

需要仔细检查设置的打包价金额，避免金额设置过低，造成套装亏损的现象。

第三步：设置套装优惠类型——套装特价



第四步：设置套装优惠购买次数限制

您可以结合自身情况，为套装优惠设置最大被购买次数。



第五步：选择套装优惠所覆盖的商品

在设定好优惠类型后，您需要选择套装优惠所覆盖的店内商品。

举例：

一位卖家设定套装优惠为：套装特价——买2件商品共50元，并选择店内的100件商品； 顾客

则可以在被圈定的店内100件商品中，任买2件享受打包价50元。

需要注意的是，一个套装优惠中最多能添加1000件商品。

您在选择套装优惠所覆盖的商品时，应认真检查所选商品。以避免选错商品，造成套装亏损的现象。



经过上述操作后，套装优惠便设置完成。

建议您在套装优惠的设置完成后，自主查看店 

铺所设套装优惠在买家端的显示界面，并二次 

检查折扣模式和所选商品都是否正确。

善用具有吸引力的优惠幅度，选择合适的商品 

类型，套装优惠便能为店铺带来极可观的成长 

和收益，令您的运营更上一层楼！

套装优惠（Bundle Deals）设置完成
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